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Wann ist das Honorar weqg?
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Die Begriffe ,,Verwirkung, Falligkeit,
Verzug und Verjahrung“ von Hono-
raranspruchen werden geklart!

Stellt der Planer uber 7 Jahre keine Rechnung, muss sein Honoraranspruch

nicht verwirkt sein!

Ist eine Leistung nicht vertragsgemaR erbracht, oder stellt der Planer keine
priiffahige Rechnung so ist der geforderte Betrag nicht fallig!

Erst nach Falligkeit und Mahnung kommt ein Auftraggeber in Verzug!
Forderungen aus gestellten Rechnungen verjahren nach 3 Jahren!

Der GHV werden immer wieder folgende Fra-
gen zu Honorarforderungen gestellt:

Frage 1: Ein Auftraggeber mdchte wissen, ob
ein Planer eine Honorarforderung auch noch 4
Jahre nach der Erbringung der Leistungen
stellen kann. Bisher hatte dieser keine Rech-
nung gestellt.

Frage 2: Ein Planer mdchte wissen, wann der
Auftraggeber seine Forderungen zahlen mus-
se.

Frage 3: Ein Planer mdchte wissen, wann der
Auftraggeber mit einer Zahlung in Verzug
kommt.

Frage 4: Ein Planer mdchte wissen, wann er
Betrage aus einer gestellten Rechnung nicht
mehr fordern kann.

Einleitend:

Die Begriffe Verwirkung, Falligkeit, Verzug und
Verjahrung sind von hoher praktischer Bedeu-
tung flr Honorarforderungen, sind aber haufig
den Praktikern nicht so prasent, dass sie alle
Fragen richtig zuordnen und entsprechend
reagieren. Leider sind die zugehorigen §§ des
BGB (Birgerliches Gesetzbuch) nicht immer
leicht zu verstehen oder es fehlt sogar eine
prazise Regelung wie bei der Verwirkung.

Zu Frage 1: Es geht es um die Frage, wann
eine Forderung verwirkt ist. Der Begriff Verwir-
kung wird z. B. von Palandt' wie folgt definiert:
,Ein Recht ist verwirkt, wenn der Berechtigte
es ldngere Zeit hindurch nicht geltend gemacht
hat und der Verpflichtete sich darauf eingerich-
tet hat und sich nach dem gesamten Verhalten
des Berechtigten auch darauf einrichten durfte,
dass dieser das Recht auch in Zukunft nicht
geltend machen werde.” Ubersetzt heillt das,
dass zwei Aspekte zusammen kommen mus-
sen. Zum Einen muss eine langere Zeit ver-
gangen sein (Zeitmoment), zum Anderen muss
sich der zur Zahlung Verpflichtete auf das
Ausbleiben der Forderung eingerichtet haben
und auch darauf einrichten dirfen (Umstands-
moment / Vertrauenstatbestand). Die Verwir-
kung wird als ein Unterfall der allgemein formu-
lierten Generalklausel des § 242 BGB angese-
hen, der sich mit einem Verhalten nach ,Treu
und Glauben® befasst. Was unter einer lange-
ren Zeit zu verstehen ist, hat das OLG Hamm
am 26.05.2009 (Az.: 24 U 100/07) wie folgt
entschieden: ,Vor Ablauf von 5-7 Jahren wird
man kaum von Verwirkung ausgehen kénnen.*
Das KG Berlin hat am 16.03.2007 (Az.: 6 U
48/06) vergleichbar wie folgt entschieden:
LAuch ein Zeitablauf von ungeféhr sieben Jah-
ren zwischen der Beendigung des Vertrags
und der Stellung einer priifbaren Schlussrech-

! Palandt, Becksche Kurz-Kommentare 70. Auflage 2011
§ 242 BGB Rdn. 87
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nung flihrt zu keiner anderen Beurteilung (der
Verwirkung — Anmerkung der Autoren).” Der
BGH hat am 14.11.2002 (Az.: VIl ZR 23/02)
dazu entschieden, dass funfeinhalb Jahre fir
eine Verwirkung zumindest noch nicht ausrei-
chen. Zudem ist der Aspekt von Bedeutung,
inwieweit der Auftraggeber darauf vertraut hat
und vertrauen durfte, dass der Planer keine
Rechnung mehr stellt. Grundsatzlich wird die-
ser Aspekt beim kundigen Auftraggeber und
beim o&ffentlichen Auftraggeber ausscheiden
(so Kniffka/KoebIez). Sicher wird man erst
dann annehmen konnen, dass der Planer kei-
ne Vergiutung mehr fordert, wenn er dies ein-
deutig kund tut. Das wird die absolute Aus-
nahme sein. Im vorliegenden Fall wird der
Auftraggeber allein aus den abgelaufenen 4
Jahren nicht darauf schlieRen kdénnen, dass
der Planer keinen Honoraranspruch mehr hat.

Zur Frage 2: Hier geht es darum, wann eine
Forderung féllig wird. Bei Leistungen, die der
HOAI unterliegen, ist das vorrangig zu § 641
BGB (auf den hier nicht eingegangen werden
soll), in § 15 Abs. 1 HOAI geregelt. Dieser
lautet: ,Das Honorar wird féllig, soweit nichts
anderes vertraglich vereinbart ist, wenn die
Leistung vertragsgemé&l3 erbracht und eine
priffdhige Honorarschlussrechnung (berreicht
worden ist.“ Wenn also vertraglich nichts Spe-
zielles geregelt ist, dann gibt es zwei Vorraus-
setzungen flur die Falligkeit. Die eine ist die
vertragsgemafle Erbringung, die andere die
Ubergabe einer priffahigen Rechnung. Die
vertragsgemafe Erbringung wird grundsatzlich
Uber die Abnahme dokumentiert; fir die Fallig-
keit einer HOAI-Schlussrechnung ist abwei-
chend von diesem Grundsatz an sich keine
Abnahme erforderlich (BGH, Urteil vom
19.06.1986, Az. VII ZR 221/85. Dennoch ist die
Abnahme wichtig z. B. fur den Gewahrleis-
tungsbeginn. Fir Details zur Abnahme von
Planerleistungen wird auf die Ausarbeitung der
Autoren im DIB 12/07 verwiesen. Abschlags-
zahlungen erfordern ,nachgewiesene Leistun-
gen®, vgl. § 15 Abs. 2 HOAI. Fir diese ist in
gleicher Weise die vertragskonforme Erbrin-
gung als Voraussetzung gefordert. Zur Doku-
mentation sollte jedoch jede Teilleistung z. B.
jede Leistungsphase eine Freigabe erfahren.
Fur die Praxis ist zu empfehlen, dass dem
Planer die nachste Leistungsphase zur Bear-
beitung freigegeben wird. In etwa vergleichbar
ist § 3 Abs. 8 HOAI, wonach das Ergebnis
jeder Leistungsphasen erdrtert werden soll.
Fur Details dazu wird auf die Publikation der
Autoren im DIB 03/09 verwiesen.

Der andere Aspekt ist die Priffahigkeit einer
Schluss- oder Abschlagsrechnung. Hier hat

2 Kniffka/Koeble in Kompendium des Baurechts 3. Auflage
2008, Rdn. 332
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der BGH am 27.11.2003 (Az.: VII ZR 288/02)
entschieden, dass folgende Punkte in der
Rechnung nachvollziehbar ausgewiesen sein
mussen:
e Bezug zum Vertrag,
o Kostenermittlungsart,
e Umfang der Leistungen und deren ak-
tuelle Bewertung,
e angesetzte Honorarzonen,
e Berechnung des Tafelwerts
e anrechenbare Kosten grundsétzlich
nach DIN 276!
Ist die Leistung vertragsgemaf erbracht und
eine priffahige Rechnung dem Auftraggeber
Uberreicht, ist die Forderung fallig. Setzt der
Planer dem Auftraggeber ein Zahlungsziel(!),
von z. B. 14 Tagen, ist damit nur der Fallig-
keitszeitpunkt um 14 Tage verschoben.

Zur Frage 3: Bei dieser Frage geht es um den
Verzug. Dieser ist in § 286 BGB geregelt. Der
lautet: ,Leistet ein Schuldner auf eine Mah-
nung des Gldubigers nicht, die nach dem Ein-
tritt der Féalligkeit erfolgt, so kommt er durch die
Mahnung in Verzug.“ Hier wird erkennbar,
dass zunachst Falligkeit gegeben sein muss.
Denn ohne Falligkeit kann es keinen Verzug
geben. Dazu kann auf die Antwort zur Frage 2
verwiesen werden.

Verzug tritt ein, sobald der Planer eine Mah-
nung schickt, die nicht nur den Charakter einer
hoflichen Erinnerung aufweist. Es muss er-
kennbar werden, dass der Planer jetzt endlich
auf Begleichung besteht, z. B. ,Zahlen Sie bitte
bis spétestens 15. Mai 2011. Danach befinden
Sie sich in Verzug.“ Die Formulierung ,spates-
tens” deutet bereits auf eine Inverzugsetzung
hin. Sicherheitshalber sollte der Begriff ,Mah-
nung, und ,Verzug“ im Mahnschreiben Erwéh-
nung finden.

Hier soll der ,automatische“ Verzug nach drei-
Rig Tagen gem. § 286 Abs. 3 BGB nicht ver-
tieft werden, weil eine Mahnung eindringlicher
ist und der Planer primar auf die Begleichung
der Hauptforderung erpicht ist und erst in zwei-
ter Linie auf die Verzugszinsen. Diese Zah-
lungsaufforderung sollte nicht als 1. Mahnung
bezeichnet werden; denn sonst wird ein Auf-
traggeber eine zweite erwarten. Abzuraten ist
auch von einem (ggf. weiteren) Zahlungsziel
von z. B. 14 Tagen.

Wird auf die Mahnung zum gesetzten Termin
nicht gezahlt, ist der Auftraggeber ab dem
folgenden Tag in Verzug. Ab diesem Tag fallen
Verzugszinsen an, gemal § 288 BGB. Diese
betragen mindestens 5 % Uber dem Basiszins
bei Verbrauchern und 8 % uber dem Basis-
zinssatz, wenn keine Verbraucher beteiligt
sind. Gegen Nachweis kénnen jeweils héhere
Zinsen geltend gemacht werden. Der Planer
kann dann jeden Monat zusatzlich eine Rech-
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nung Uber Verzugzinsen stellen und damit den
Druck auf Zahlung seiner Forderung erhdhen.
Die Berechnung von Verzugszinsen ist mit
Hilfe eines Verzugszinsenrechners im Internet,
z. B. unter http://www.zinsen-berechnen.de/
verzugszinsrechner.php einfach durchzufiih-
ren. Damit wird das Einschalten eines Inkasso-
Unternehmens berflissig. Ein solches ist
grundsatzlich entbehrlich, denn es macht
nichts anderes als mahnen, das aber zu weit
héheren Preisen als ein eigenes Sekretariat.
Hat der Auftraggeber ohnehin auf mehrere
Schreiben des Planers nicht reagiert, bewilli-
gen die Gerichte dem Planer die teuren Inkas-
sokosten nicht. Argument: Der Planer hatte in
solch einem Fall gleich zum gunstigeren An-
walt gehen kdnnen.

Zur Frage 4: Bei dieser wird nach der Verjah-
rung von gestellten Rechnungen gefragt. Vo-
rab: Nur Forderungen aus gestellten Rechnun-
gen konnen verjahren. Forderungen aus nicht
gestellten Rechnungen kdnnen nur verwirkt
sein (siehe Frage 1). Es greift § 195 BGB, der
folgendes regelt: ,Die regelmallige Verjdh-
rungsfrist betrdgt drei Jahre.“ Weiter ist § 199
Abs. 1 BGB entscheidend, der wiederum re-
gelt: ,Die regelméRige Verjédhrungsfrist beginnt
mit dem Schluss des Jahres, in dem 1. der
Anspruch entstanden ist und 2. der Glaubiger
von den den Anspruch begriindenden Um-
stédnden und der Person des Schuldners Kenn-

Autoren
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tnis erlangt oder ohne grobe Fahrlassigkeit
erlangen misste.” Die Bedingung 2 bedeutet,
dass dem Auftraggeber die Schluss- oder Ab-
schlagsrechnung vom Planer zugegangen sein
muss. Wenn also der Planer im Laufe des
Jahres 2011 eine Rechnung stellt, beginnt die
regelmaRige Verjahrungsfrist am 01.01.2012
und endet am 31.12.2014. Ab dem 01.01.2015
ware die Forderung verjahrt und das Honorar
ware nicht mehr auf dem Klageweg zu holen,
da der Auftraggeber sich aller Voraussicht
nach auf Verjahrung berufen wird. Details dazu
hat Sangenstedt z. B. im DIB 12/10 publiziert.

Fazit: Eine Forderung, welche noch nicht in
Rechnung gestellt ist, ist ggf. selbst nach ca. 7
Jahren noch nicht verwirkt. So lange muss ein
kundiger Auftraggeber noch mit einem Ans-
pruch rechnen. Anders ware es nur, wenn der
Planer abschlieRend erklart hat, dass er auf
eine Forderung verzichtet. Eine Rechnung fur
Leistungen, die in der HOAI verordnet sind,
wird dann fallig, wenn die Leistung vertrags-
gemal erbracht und eine priffahige Rechnung
gestellt ist. Erst nach Falligkeit und Mahnung
kommt ein Auftraggeber in Verzug. Ist er in
Verzug, kann der Planer Verzugszinsen for-
dern. Forderungen aus gestellten Rechnungen
verjahren nach 3 Jahren, beginnend mit dem
01.01. des Jahres, das auf das Jahr der Rech-
nungsstellung folgt.

Dipl.-Ing. Peter Kalte, Offentlich bestellter und vereidigter Honorarsachverstandiger;
Rechtsanwalt Michael Wiesner, LL.M., Fachanwalt fir Bau- und Architektenrecht, Dipl.-Betriebswirt
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